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La Kanzlel

Welches ist fur Lieferungen von Waren nach
Frankreich das aus Verkaufersicht gunstigste
Recht?

Ubersicht

1. Welches Recht ist auf Lieferungen an franzésische Unternehmen anwendbar?

2. Was spricht fiir die Wahl des UN-Kaufrechts statt des nationales deutschen oder
franzosischen Rechts?

Praxistipps

e Vermeiden Sie als Verkaufer die Anwendung des franzésischen Kaufrechts.

e Deutsche Lieferanten sollten im Frankreichgeschaft die Vorteile des UN-Kaufrechts nutzen.

e Zur Absicherung ihrer Rechtswahl sollten Verkaufer mit ihren franzdsischen Abnehmern
schriftlich die Geltung des CISG und hilfsweise des deutschen Rechts vereinbaren.

Die Vorteile des
UN-Kaufrechts

https://www.youtube.com/embed/XUaKgYYKk5yE
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La Kanzlel

! Welches Recht ist auf Lieferungen an franzésische Unternehmen anwendbar?

Im internationalen Geschaft stellen sich dem Exporteur einige rechtliche Fragen, die im
Inlandsgeschaft nicht relevant sind. So stellt sich aus Verkaufersicht insbesondere die Frage,
welchem Recht eine grenziberschreitende Lieferung unterliegt und ob sich die eigenen Risiken
moglicherweise durch die Vereinbarung eines bestimmten Rechts minimieren lassen.

L Ohne vertragliche Rechtswahl

Falls die Parteien keine Rechtswahl treffen, gilt flr internationale Kaufvertrage grundsétzlich das
Recht desjenigen Staates, in welchem der Verkaufer seinen Sitz hat. Danach ist auf eine
Warenlieferung eines deutschen Unternehmers an einen franzésischen Geschéaftskunden
grundsatzlich das deutsche Recht anwendbar.

Zu beachten ist allerdings, dass das deutsche Recht seit 1991 das sog. UN-Kaufrecht
(Ubereinkommen der Vereinten Nationen tber Vertrage iber den internationalen Warenkauf vom
11. April 1980, engl. Abk. ,,CISG“) umfasst. Dabei handelt es sich um ein einheitliches Kaufrecht,
das durch eine UN-Konvention geschaffen wurde (ndher dazu siehe unten). Dieses Kaufrecht
kommt automatisch zur Anwendung, falls ein internationaler Warenkauf vorliegt, das Recht eines
Vertragsstaates zur Anwendung kommt, oder beide Parteien ihren Sitz in einem Vertragsstaat
haben, und die Parteien die Geltung des UN-Kaufrechts nicht ausdrticklich und Ubereinstimmend
ausgeschlossen haben.

L2 mit Vereinbarung des anwendbaren Rechts

Grundsatzlich sind die Parteien eines Vertrages nicht an das nach Artikel 4 der Rom-I-Verordnung
anzuwendende Recht gebunden, sondern kénnen das auf den Vertrag anwendbare Recht frei
wahlen. Eine Rechtswahl sollte aus Beweisgriinden moglichst ausdricklich und schriftlich erfolgen.
In der Praxis findet man Rechtswahlklauseln haufig in den AGB beider Parteien. In diesem Fall
kann sich das Problem der einander widersprechenden AGB stellen (N&her dazu unser

Merkblatt ,Verwendung von AGB im Frankreichgeschéft”). Seit der franzdsischen
Schuldrechtsreform im Jahr 2016 gilt in diesem Fall, dass die einander widersprechenden Klauseln
unwirksam sind. Sicherer ist daher immer eine Rechtswahlklausel in einem von beiden Parteien
unterzeichneten Vertrag.

Obwohl das UN-Kaufrecht dem Verk&ufer zahlreiche Vorteile bietet (im Einzelnen dazu
nachstehend), kommt es in der Praxis sehr hdufig vor, dass deutsche Exporteure in ihren AGB und
Vertragen die Geltung des UN-Kaufrechts ausdrlicklich ausschlieBen. Oft geschieht dies aus
Unkenntnis Gber das UN-Kaufrecht und kann sich in der Praxis als Nachteil erweisen.
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La Kanzlel

° Was spricht fiir die Wahl des UN-Kaufrechts statt des deutschen oder franzdsischen
nationalen Rechts?

21 Hohe Akzeptanz des UN-Kaufrechts im internationalen Geschaft

Ein wesentlicher Vorteil des UN-Kaufrechts ist die Einheitlichkeit seiner Bestimmungen in vielen
Landern. In Frankreich ist das Abkommen am 1. Januar 1988 in Kraft getreten, in Deutschland am
1. Januar 1991. Laut UN-Berichten gilt das UN-Kaufrecht aber mittlerweile in 93 Landern (Stand:
Marz 2020). Dies bedeutet, dass das UN-Kaufrecht vielen internationalen Vertragspartnern
bekannt ist und von diesen eher akzeptiert wird als das jeweilige nationale Recht des
Vertragspartners, welches ihnen in der Regel unbekannt ist. Die Einheitlichkeit des UN-Kaufrechts
hat auBerdem den Vorteil, dass die Exportsachbearbeitung des Herstellers flr den Uberwiegenden
Teil der Exportlander nach denselben Regeln erfolgen kann.

22 Ein einfaches und optimiertes Kaufrecht fiir internationale Geschafte

Das UN-Kaufrecht ist auf den internationalen Warenkauf zwischen Unternehmern zugeschnitten.
Anders als in dem stark von EU-Richtlinien gepragten deutschen Schuldrecht spielt
Verbraucherschutz im CISG keine Rolle.

Das UN-Kaufrecht ist einfach und Ubersichtlich aufgebaut. So wird z. B. nicht zwischen den
verschiedenen Arten der Leistungsstérung (Verzug, Unmdglichkeit, Mangel) unterschieden,
sondern es existiert nur ein einheitlicher Tatbestand der Vertragsverletzung. Die Rechte der jeweils
anderen Partei bestimmen sich nur danach, ob es sich um eine einfache oder um eine wesentliche
Vertragsverletzung handelt.

Die Pflicht zur Lieferung mangelfreier Ware wird in Art. 35 CISG ahnlich der Regelung in § 434 BGB
néher ausgestaltet. Bei der Beurteilung, ob sich der Kaufgegenstand fiir die typische Verwendung
eignet, werden jedoch andere MafBstabe angelegt. Wahrend das deutsche Recht auf die
Erwartungen des Kaufers abstellt, wird die Eignung fir den gewdhnlichen Zweck gemaB Art. 35 1

lit. a CISG aus der Perspektive des Verkaufers beurteilt, was flir Letzteren grundsatzlich vorteilhafter
ist.

Hierzu kommt, dass das deutsche Recht Erweiterungen des Mangelbegriffs kennt, die im UN-
Kaufrecht fehlen, wie z. B. die Haftung des Verkaufers fir Werbeaussagen des Herstellers.

In diesem Zusammenhang ist auch die gréBere Flexibilitat des UN-Kaufrechts zu nennen. Das UN-
Kaufrecht weist nur wenige zwingende Vorschriften auf. Vertrage kbnnen daher in gréBerem
Umfang an die Beddirfnisse der Parteien angepasst werden.

Allerdings regelt das CISG nicht alle rechtlichen Aspekte des Warenkaufs, sondern im Wesentlichen
den Abschluss des Vertrages und die Rechte und Pflichten der Vertragsparteien. Nicht geregelt
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sind dagegen insbesondere:

¢ Die inhaltliche Kontrolle von AGB,

e Der Ubergang des Eigentums an der Kaufsache,

e Die Verjadhrung von Anspriichen aus dem Kaufvertrag,

¢ Die Haftung des Herstellers fiir den von einer Ware verursachten Tod oder die Kdrperverletzung
einer Person.

Fur die vom CISG nicht geregelten Bereiche kommt das jeweils anwendbare nationale Recht zum
Zuge. Hat der Verkaufer seinen Sitz in Deutschland, so ist dies in der Regel das deutsche Recht, es
sei denn, die Parteien haben etwas anderes vereinbart.

23 Kurze Ausschlussfristen fiir Mangelriigen

Das UN-Kaufrecht sieht vor, dass der Kaufer die Ware innerhalb einer kurzen Frist untersuchen
muss. Tut der Kaufer dies nicht, so muss er sich so behandeln lassen, als sei die Ware
vertragsgemalB. Im Unterschied zum deutschen Recht gilt die Untersuchungs- und Rigepflicht
nicht nur bei beiderseitigen Handelsgeschaften, sondern etwa auch bei Verkaufen an Freiberufler.

Weiterhin muss nach dem UN-Kaufrecht der K&dufer den Mangel dem Verk&ufer innerhalb einer
angemessenen Frist anzeigen und seine Ansprliche geltend machen, ansonsten verliert er seine
Rechte aus Sachmangelgewahrleistung. Was unter einer angemessenen Frist zu verstehen ist, wird
von den Gerichten verschiedener Lander zum Teil unterschiedlich beurteilt. Die deutschen
Gerichte gewahren dem Kéaufer bei Anwendung des CISG im Normalfall etwa einen Monat fir die
Anzeige der Méngel. Jedoch kann je nach Umstanden eine klrzere Anzeigefrist geboten sein (z. B.
bei leicht verderblicher Ware).

SchlieBlich erldschen nach dem CISG zwei Jahre nach der Lieferung automatisch alle Rechte des
Kaufers aus Sachméangelgewahrleistung, gleich ob der Kadufer den Mangel kannte oder nicht. Der
Vorteil dieser Ausschlussfrist des UN-Kaufrechts gegentiber der zweijahrigen Verjahrungsfrist des
BGB liegt darin, dass sie eine starre Frist ist, die weder gehemmt noch unterbrochen werden kann.
Folglich tritt nach dem UN-Kaufrecht nach zwei Jahren flir den Verkaufer Rechtssicherheit ein,
sofern der Verkaufer nicht eine langere Garantie eingeraumt hat und der Kaufer den Mangel nicht
vorher angezeigt hat.

Alle Fristen des CISG kénnen vertraglich konkretisiert (z. B. Rugefrist von zwei Wochen nach
Lieferung) bzw. verkirzt werden (z. B. Ausschlussfrist von sechs Monaten).

Nach franztsischem Recht trifft den Kaufer hinsichtlich versteckter Méngel keine Rigepflicht.
Allerdings haftet der Verk&ufer nicht fiir Mangel, die der Kaufer kannte oder kennen musste.
Andererseits wird ein Kennenmuissen des Mangels von der Rechtsprechung nur zu Lasten
desjenigen Kaufers angenommen, der vom selben Fach wie der Verkaufer ist. Nach Artikel 1648
Code Civil muss der Kaufer seinen Anspruch zudem erst innerhalb einer Ausschlussfrist von zwei
Jahren nach Entdeckung des Mangels gerichtlich geltend machen (N&her dazu siehe unser
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Merkblatt ,Franzosisches Kaufrecht”).

Im Ergebnis ist aus Verkaufersicht das UN-Kaufrecht schon deshalb glinstiger als das BGB/HGB
und das franzosische Recht, weil sich der Verkaufer zur Abwehr von Mangelansprichen eher auf
eine verspatete Untersuchung der Ware, Mangelanzeige oder aber Geltendmachung von
Anspriichen durch den Kaufer berufen kdbnnen wird.

2% Welche Rechte hat der Kaufer bei Mangeln?

Die Rechtsbehelfe des Kaufers bei Lieferung nicht vertragsgeméaBer Ware sind in den Artikeln 45 ff.
CISG geregelt. Im Wesentlichen hat der Kaufer danach folgende Anspriiche:

o Erflllungsanspruch gemanB Art. 46 CISG,

Nachbesserungsanspruch gemal Art. 46 CISG,

Minderung bei vertragswidriger Beschaffenheit gemaf Art. 44, 50 CISG,
Schadensersatz gemaB Art. 44, 74 CISG,

Anspruch auf Aufhebung des Vertrages (Rucktritt) gemaf Art. 49 CISG,
Anspruch auf Ersatzlieferung geman Art. 46 CISG.

Anders als nach BGB kennt das CISG keinen Vorrang der Nacherfullung. Die Nacherfiillung steht
also gleichrangig neben den anderen Mangelansprichen.

Nach dem UN-Kaufrecht kann der Kaufer aber nur dann Ersatzlieferung verlangen oder vom
Vertrag zuriicktreten, wenn die Mangelhaftigkeit der Ware eine wesentliche Vertragsverletzung des
Verkaufers darstellt (Art. 46 11 und 49 | a CISG). Stellt der Mangel nur eine einfache
Vertragsverletzung dar, so sind die Rechte des Kaufers auf Nachbesserung, Minderung und
Schadensersatz beschrankt.

Der Kaufer tragt die Beweislast fur die Wesentlichkeit der Vertragsverletzung. Ob eine
Vertragsverletzung wesentlich ist, hdngt von den konkreten Umstanden des Einzelfalles ab. Nach
Art. 25 CISG stellt ein Mangel aber nur dann eine wesentliche Vertragsverletzung dar, wenn der
Mangel nicht behebbar ist oder eine anderweitige Verwendung der Ware oder ihr Absatz im
gewdhnlichen Geschéaftsverkehr unzumutbar wére. Im Ergebnis muss die Ware voéllig unbrauchbar
sein, damit der Kaufer nach dem CISG vom Vertrag zuriicktreten kann. Dies hat in der Praxis den
erheblichen Vorteil, dass die gelieferte Ware nur in seltenen Fallen wieder zum Verk&ufer
zurlcktransportiert werden muss, und Mangelfélle priméar mittels finanzieller Entschadigung
geregelt werden.

Nach dem BGB kann der Kaufer dagegen grundsatzlich bei jedem Mangel Ersatzlieferung oder
RUcktritt vom Vertrag beanspruchen. Zwar ist — in Ausnahme hierzu — der Ricktritt
ausgeschlossen, sofern die Pflichtverletzung unerheblich ist (§ 323 Abs. 5 BGB), jedoch tragt der
Verkaufer die Beweislast fiir die Unerheblichkeit des Mangels.

Nach dem franzdsischen Recht liegt ein versteckter Mangel im Sinne des Artikels 1641 Code Civil
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zwar nur dann vor, wenn die Vertragswidrigkeit den bestimmungsgeméaBen Gebrauch der Sache
beeintrachtigt, jedoch legt die Rechtsprechung hierbei einen sehr kduferfreundlichen MaBstab an.
Daher kann der Kaufer meist schon bei Vorliegen geringfligiger Mangel den Ricktritt erklaren
(action rédhibitoire) oder den Preis mindern (action estimatoire) sowie Schadensersatz verlangen,
sofern die Haftung nicht wirksam beschrankt worden ist (Naher dazu siehe unser

Merkblatt ,,Franztsisches Kaufrecht").

Hinzu kommt, dass das franzosische Recht eine Nacherflllung nur im Rahmen von
Fernabsatzgeschéften zwischen Unternehmern und Verbrauchern vorsieht. Bei allen anderen
Geschaften kann der Kaufer das Angebot des Verkaufers, neue Ware zu liefern oder eine Reparatur
durchzufihren, ablehnen.

2:5 Haftungsbeschrankung trotz Beschaffenheitsgarantie

Nach dem UN-Kaufrecht sind weitergehende Haftungsbeschréankungen moglich als nach
deutschem und franzésischem Recht.

Im Unterschied zu der Regelung des § 444 BGB kann nach UN-Kaufrecht trotz Ubernahme einer
Beschaffenheitsgarantie eine wirksame Haftungsbeschrankung vereinbart werden. Damit bietet
das UN-Kaufrecht einen wesentlichen Vorteil gegenlber dem BGB.

Vereinfachend gesagt birgt das franzésische Kaufrecht — auch unter Gewerbetreibenden —
erhebliche Nachteile und Risiken fur den Verkaufer, weil dieser fir alle versteckten Mangel
unbeschrankt haftet und seine Haftung gemaf der Rechtsprechung auch nicht beschranken darf.

Eine Haftungsbeschrankung ist lediglich dann zuléssig, wenn der Kaufer aus derselben Branche
wie der Verkaufer (,,de la méme spécialité”) kommt, er also fachkundig ist, ein Kriterium, welches
von den Gerichten sehr eng ausgelegt wird. Schon aus diesem Grund ist es flr den Exporteur
ratsam, die Anwendung franzésischen Rechts mdglichst zu vermeiden und flr das giinstigere UN-
Kaufrecht zu optieren.

26 Begrenzung des Schadensersatzes auf den vorhersehbaren Schaden

Auch im Bereich des Schadensersatzes weist das UN-Kaufrecht einen wichtigen Vorteil gegeniber
den nationalen Kaufrechten auf: Der Schadensersatzanspruch des Kaufers ist auf den bei
Vertragsschluss vorhersehbaren Schaden begrenzt (Art. 79, 74 CISG). Dagegen hat der Verkaufer
nach dem deutschen und dem franzdsischen Gewahrleistungsrecht grundsatzlich den vollen
Schaden zu ersetzen, unabhangig davon, ob dieser vorhersehbar war oder nicht.

2./ Verschuldenserfordernis fiir Schadensersatz
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Anders als nach dem deutschen Schuldrecht haftet der Verkaufer nach dem UN-Kaufrecht im
Wege einer Garantiehaftung verschuldensunabhangig auf Schadensersatz. Dies ist flir den
Verkaufer einer der wenigen Nachteile des CISG gegeniber dem BGB, welches fir eine Haftung
nach § 276 BGB Verschulden voraussetzt, d. h. der Kaufer muss zumindest die Fahrlassigkeit des
Verkaufers nachweisen, um Schadensersatz verlangen zu kénnen.

Allerdings ist dabei zu beriicksichtigen, dass § 280 Abs. 1 BGB hinsichtlich des Verschuldens eine
Beweislastumkehr vorsieht. Danach wird bei Vorliegen eines Mangels das Verschulden des
Verkaufers vermutet. Der Verkdufer kann die Haftung also nur vermeiden, wenn er nachweisen
kann, dass ihn kein Verschulden trifft. Aufgrund dieser Beweislastumkehr ergeben sich in der
Praxis nur in wenigen Fallen Unterschiede zur Garantiehaftung des UN-Kaufrechts. Hinzu kommt,
dass die verschuldensunabhéngige Haftung des UN-Kaufrechts vertraglich ausgeschlossen werden
kann.

Das franzosische Recht ist in diesem Punkt nicht vorteilhafter als das UN-Kaufrecht. Nach Artikel
1645 Code Civil schuldet der Verkaufer zwar grundséatzlich nur dann Schadensersatz, wenn er den
versteckten Mangel kannte, jedoch nimmt die franzdsische Rechtsprechung traditionell an, dass
der professionelle Verkaufer jedes seiner Produkte umfassend und damit auch jeglichen (selbst
versteckten) Mangel kennt, weshalb er schon aufgrund dieser unterstellten Kenntnis des Mangels
immer bdsglaubig ist. Diese Vermutung ist unwiderleglich und kann vertraglich nicht
ausgeschlossen werden. Im Ergebnis haften gewerbliche Verkaufer gegentiber ihnren Kunden nach
franzosischem Recht daher verschuldensunabhéngig fir sémtliche Schaden, die durch
Sachmangel entstehen.

28 Unternehmerriickgriff und ,,action directe”

Nach §§ 478 Abs. 2, 479 Abs. 2 BGB hat der Zwischenverkaufer gegen seinen Lieferanten bzw. alle
Vorlieferanten noch bis zu 5 Jahre nach dem Verkauf einen Rickgriffsanspruch, sofern der
Kaufgegenstand zuletzt an einen Verbraucher verkauft worden ist und dieser
Gewahrleistungsrechte geltend gemacht hat.

Ein solcher Regressanspruch existiert nach UN-Kaufrecht nicht. Zwar ist nach dem CISG der
Verkaufer seinem Abnehmer gegeniber entsprechend den allgemeinen Regeln
schadensersatzpflichtig, jedoch mussen die Mangelanspriche innerhalb von zwei Jahren ab
Gefahriibergang geltend gemacht werden. Daher sind mogliche Regressanspriiche nach UN-
Kaufrecht haufig bereits verfristet, wenn der Zwischenhandler Kenntnis von dem Mangel erlangt.

Gegenlber dem franzésischen Recht hat das UN-Kaufrecht im Falle des Weiterverkaufs der Ware
einen gewichtigen Vorteil: Das franzdsische Recht kennt im Rahmen von Lieferketten einen Direkt-
bzw. Durchgriffsanspruch des Letzterwerbers gegen jeden der vorgelagerten Lieferanten in der
Lieferkette (naher dazu siehe unser Merkblatt ,, Durchgriffshaftung nach franzésischem Recht*).
Nach der franzésischen Rechtsprechung wandert der Gewahrleistungsanspruch des Erstkaufers
mit der Sache in der Lieferkette bis hin zum Endverbraucher. Der Direktanspruch kann sich
grundsatzlich auch gegen einen auslandischen Hersteller oder Importeur der mangelhaften Ware
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richten. Der so in Anspruch genommene Verkaufer oder Hersteller kann dem Durchgriffsanspruch
gemaB der Rechtsprechung auch nicht die Verjahrung der Anspriiche im Verhaltnis zu seinem
eigenen Abnehmer entgegenhalten, sofern die Grundlage des Anspruchs ein ,versteckter Mangel”
ist. Der Durchgriffsanspruch stellt daher fur Verkaufer auf Jahre hinaus ein erhebliches Risiko dar.
Kein vertraglicher Durchgriffsanspruch gegen auslandische Hersteller besteht dagegen nach der
franzdsischen Rechtsprechung, wenn diese ihre Vertragsbeziehung mit ihnrem franzosischen
Abnehmer (Zwischenhéndler) dem UN-Kaufrecht unterstellt haben und das franzésische Recht
auch nicht subsidiar eingreift. Der Verkdufer kann das Risiko eines vertraglichen Direktanspruchs
also minimieren, indem er sicherstellt, dass seine Lieferungen an franzésische Abnehmer dem UN-
Kaufrecht unterliegen und hilfsweise ein anderes nationales Recht gilt, als das franzdsische.
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